
PROJEK T V ER TR IEB LER:IN IM AUSSENDIENS T  
FÜR  INDUS TR IELLE LUF TFILTER A NL AG EN (M/ W/D)
Vollzeit  |  Zum nächstmöglichen Zeitpunkt  | Quereinstieg möglich  | Großraum Nord-Ost Deutschland

Arbeitsorte: Berlin, Leipzig, Frankfurt Oder, Magdeburg, Braunschweig, Schwerin, Potsdam, Lüneburg,  
Wolfsburg, Erfurt, Halle, Lübeck, Eschwege

DOLGE Systemtechnik GmbH             |            Eisenacher Straße 11             |             37269 Eschwege            |            +49 5651 2273 0            |            dolge-systemtechnik.de

|  Ü B E R U N S 

DOLGE Systemtechnik ist ein vertriebsorientiertes mittelständisches Unternehmen in der Lüftungs- und Luftfiltertechnik.  
Seit über 25 Jahren ist unser zwanzigköpfiges DOLGE-Team exklusiver Vertreter der Weltmarke Purafil. Unsere Expertise liegt 
im Vertrieb und der individuellen Planung von Luftfiltersystemen für Firmen der Branchen Papier, Abwasser, Lebensmittel und 
Schwerindustrie sowie Chemie und Petrochemie.

Unsere Leidenschaft ist das Schützen von Mensch, Umwelt und insbesondere Technik vor Luftbelastungen und aggressiven und 
toxischen Gasen. Wir sind von unseren Konzepten und der Effektivität unserer Produkte überzeugt und haben bereits tausende 
große als auch kleine Projekte erfolgreich umgesetzt.

|  E I N TAG A L S PR OJ E K T V E R T R I E B LE R : I N B E I  D O LG E S YS T E M T EC H N I K

8:00 Uhr:   Sie frühstücken in einem hübschen Hotel an der Ostsee und werden gleich mit Ihrem Firmenwagen 
zu Ihrem ersten Kundentermin fahren, um sich ein bevorstehendes Projekt anzuschauen  ✓

11:20 Uhr:  Telefonate mit potenziellen Neukunden und technische Klärung mit einem Projektkunden in Lübeck  ✓

14:45 Uhr:   Kunde Mayer aus Kiel möchte ein Angebot für ein Korrosionsschutzkonzept. Nachdem Sie das Konzept  
 t echnisch ausgelegt haben, geben Sie die Auslegung an den Innendienst zur Erstellung eines Angebotes   ✓

16:45 Uhr:   Die Kundentermine mit Ihrem Gebietsleiter für die nächste Woche absprechen, Zielgebiet Nord-Ost 
Region  Cottbus/Spremberg  ✓

17:30 Uhr:   Kurze telefonische Abstimmung mit Ihrem Servicetechniker für den gemeinsamen morgigen  
Kundentermin in Dresden  ✓



|  I H R E AU FG A B E N B E I  U N S 

•  Sie übernehmen eigene Bestandskunden und Neukundenpotential im Vertriebsgebiet Nord-Ost.
•  Ihre Kunden kommen aus den unterschiedlichsten Branchen wie der Papier- und Abwasserindustrie.

•  Große Potentiale zur Expansion für Neukunden liegen im Bereich Chemie, Petrochemie und Schwerindustrie

|  I H R E Z U K U N F T B E I  D O LG E

Bei uns übernehmen Sie spürbar die Verantwortung für die Zukunft – Ihre eigene und die ihres Vertriebsgebietes. 
Ob als Beratungsprofi, Kundenversteher:in oder Problemlöser:in, Sie kümmern sich um Ihre Kunden und deren Projekte
und sorgen so für saubere Luft und eine bessere Umwelt. Beides zählt; beides sind wir. 

|  DA S PA S S T Z U I H N E N 

•  Engagement für zielorientiertes Handeln und Arbeiten
•   Leidenschaft für technische Lösungen
•   Stärke und Durchhaltevermögen in der Neukundenakquise
•   Ein starker persönlicher Wille zum Erfolg im Vertrieb
•   Sie meistern auch mal stressige Herausforderungen mit Resilienz und Ruhe
•   Wöchentliche mehrtägige Reisebereitschaft 
•   Ein gepflegtes und sicheres Auftreten
•   Überzeugungskraft sowie Kommunikations- und Umsetzungsstärke

|  W I R B I E T E N I H N E N 

•   Viel Freiraum zur Planung deiner Arbeitszeit mit eigenverantwortliche Arbeitsgestaltung
•  Fordernde Aufgaben, mit denen Sie persönliche Erfolge feiern können
•  Eine familiäre Atmosphäre mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen
•  Flexible Arbeitszeiten
•  Mitbestimmung bei der Wahl des Firmenwagens mit privater Nutzung ( 1% Regel), wir tragen alle anderen  Kosten 
•  Attraktive und erfolgsabhängige Vergütung:

• Fixgehalt • Provision • Sonderurlaub
• Pkw-Privatnutzung • 30 Tage Urlaub • Sachprämien

• Ein Angebot zur betrieblichen Altersvorsorge
•  Ein ausgewogenes Verhältnis aus Innen- (40%) und Außendienst (60%)
•  Moderne Arbeitsmittel in einer modernen IT-Struktur (Smartphone, iPad, Laptop)
•  Mobiles Arbeiten möglich
•  Eine umfassende  Einarbeitung
•  Kontinuierliche Weiterbildungen und interessante Entwicklungsmöglichkeiten
•  Regelmäßige Feedbackmöglichkeiten

|  S I E  FÜ H LE N S I C H A N G E S PR O C H E N? 

Dann möchten wir Sie unbedingt kennenlernen! 

|  S E N D E N S I E U N S I H R B E W E R B U N G A N . . .

DOLGE Systemtechnik GmbH
Claudia Weißenborn

Eisenacher Str. 11 | 37269 Eschwege | Tel.: 0172-5678728

job@dolge-systemtechnik.de |  www.dolge-systemtechnik.de 

https://www.facebook.com/dolgesystemtechnik/?locale=de_DE
https://www.instagram.com/dolge_systemtechnik/?hl=de
https://www.linkedin.com/company/5848936/admin/feed/posts/
https://www.youtube.com/c/Dolge-systemtechnikDe/videos

